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7 ani prezenta pe piata

40  salariati in Polonia

Departament de e-marketing  si departament BlueVendo

Sute de clienti

Actionariat sigur, strategie de dezvoltare pe termen lung

Multiple premii si mentiuni

BlueVendo Toura fost alesde: Promovarein reteauainternet (SEO):

Sistemde rezervarepentru oferta de incoming:



Firma X ςSynerway : Etapele proiectului

Discutarea si acceptarea cadrului de implementare  (program, oferta) 

Persoane responsabile Data

Pregatireasolutiei legatede extindereaBlueVendo

Persoane  responsabile Data

Analiza necestitailorlegatede produssi rezervare

Persoane responsabile Data

Analiza necesitatilor dpdv contabil

Persoane responsabile Data

Prezentareaposibilitatiloroferite de sistemulBluevendo

Persoaneresponsabile Data



Solicitarea salariatilor INAINTEde implementarea BlueVendo

Sistemul de rezervare

Agent

Agent

Partener

Sistemul de contabilitatePortal

Pagina WWW

Efectuarearezervarii

Actualizareaofertei

Procesarea rezervarii

Receptia rezervarii

Transmitere rooming list

Transmitereoferta sprelistare

Recuperari debite si plati

Supravegherefunctionaresistem

Transfer plati



Solicitarea salariatilor DUPAimplementarea BlueVendo

Agent

Agent

Partener

Sistemul de contabilitatePortal

Pagina WWW

Efectuarerezervare, platacucard

Actualizare oferta

Procesare rezervare

Receptie rezervare

Transmitere rooming list

Mailing

Recuperari debite si plati 

Supraveghere sistem de rezervare 

Decontari, plati

Un sir enorm de procese este inlocuit de sistemul BlueVendo


